:: GERENCIAMENTO

v

:: STEFANINI IT SOLUTIONS

AVANCOS COM UM LEQUE

A Stefanini cresce em torno de 30%, em 2006, dando forca a qualidade dos seus
sistemas de gestdo e ampliando os focos de atuacdo, especialmente no exterior

onstante evolucao na gestiao

de qualidade e um campo de

acao o mais amplo possivel
foram os trunfos da Stefanini IT Solu-
tions para garantir mais um ano como
destaque no ranking das 100 Maiores
de Servicos Corporativos do IDG. “In-
vestimos cada vez mais em um mo-
delo que procura conhecer o negocio
dos clientes, para agregar mais valor,
e nao ficar s6 na terceirizacao. Além
disso, abrimos nosso leque para mais
opgoes de atuacao em segmentos
econdmicos e também no mercado
externo”, conta Marco Stefanini, pre-
sidente da empresa. Com isso, acres-
centa, a companhia pode equilibrar os
negocios enfre os segmentos que vao
bem, em determinado momento, com
outros que deixaram de oferecer bons
resultados. “Crescemos em véarios
mercados, como na area de geslao
de aplicativos para a area financeira e
manufatura”, salienta.

Com 30 escritérios em 14 paises, a
Stefanini fechou o ano de 2006 com
faturamento ‘de 320 milhoes de reais.
Desse valor; 20% vém das operacoes
de gestao de aplicativos fora do Brasil.
“Nossa expectativa é equilibrar a com-
posicao dessa receita em 50%/50% e
para tanto estamos dispostos a inves-
tir fortemente’ no mercado externo”,
conta Stefanini. Foi um ano marcado
por importantes conquistas, segundo
0 executivo. S6 na América Lalina, a
empresa registrou um aumento de 50%
nas operagoes dos escritorios do Chile
e Peru. Também em 2006, a companhia
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Investimos em

um modelo que
procura conhecer
mais 0 negocio
dos clientes

Marco Stefanini, presidente de
Stefanini IT Solutions

abriu duas novas filiais em localidades
eslratégias: Londres (Inglaterra) e Hy-
derabad, na India. Ao todo sao 16 es-
critorios espalhados pelos Estados Uni-
dos, América Latina, Europa e Asia. “A
abertura desses escritorios marca uma
nova elapa para a Stefanini. Estar na In-
dia, por exemplo, vai nos proporcionar
maior escalabilidade para a negociacao
de contratos de grande porte”, diz ele.
Na avaliacao de Stefanini, a empresa






